Prodej ze dvora - vSe z prvni ruky!

Prodej ze dvoréangl. first-hand sale = prodej z prvni rukig) ndzev, se kterym sétgina

Z nas setkala az v poslednéase. Zdalo se totiz hodhmluvit o biopotravinach, zdravém
Zivotnim stylu, pirodnich ateskych produktech a pré&g £€mito vécmi je prodej ze dvora
neodmyslitel& spojeny. V ramci vz&lavacich semind ve spolupraci s Ministerstvem
zemedelIstvi paadala MAS Kralovstvi - Jagthi hory setkani zefdélcu, farmé&a, remesinik,
vyrobai a dalSich zajentco déni v regionu, které bylo zatfené pedevsim na prodej ze
dvora.

Prodejem ze dvora se rozumi prodejdnigh vyrobKi, ovoce, zeleniny, vajec a masa
nezprostedkovar kone&nému spdebiteli, a to gkdy doslova a do pismene ze dvora, tedy
piimo od samotnychgstiteli a chovatel - nagiklad na farm#skeé trznici.

Prodej ze dvora se tak stava dalSim peatitem, ktery ize pomoci malym
podnikatelim. Pokud budou dodavat kvalitni vyrobky, tak sitidé cestu najdou a budou
se k nim i vracet. U nas je takovytoizpb prodeje zatim skoro vé&cich; je to zfisobeno
jednak gisnymi hygienickymi a Zivnostenskymiquipisy, ale také tim, Zesti spatebitelé
na takovy zfisob prodej zatimifiS navykli nejsou.

Jako prvni na semitiavystoupila Ing. Markéta Ertnerova, vedouci slédi Agentury
pro zend¢délstvi a venkov Trutnov (AZV Trutnov).iBdstavila systém prace Agentury (ta je
z&llerena do Celostatni gipro venkov) a jeji tlezitost v souvislosti se sdilenim zkuSenosti
a poznatk a jejich fredavani sgrem k €m, ktdi se podileji na rozvoji venkova a
zenedelstvi. Velmi dilezity je i zde pistup zdola nahoru, ktery umozni ziskavarsiz@
vazby pro organy statni spravy.

DalSimi grednasSejicimi byli zastupci Krajské veterinarni sgraMVDr. Blanka
KareSova, MVDr. di Vrubel a MVDr. Jii TomeS. Ji Vrubel sezndmil itomné s prezentaci
Krajské veterinarni spravy. Definoval také termpnadej ze dvora®, jeho podminky a
negastjSi problémy, se kterymi setrhe setkat jak samotny prodejce tak i nakupujici. U
prodeje ze dvora je totiz it¢ nutné seidit pokyny farm#ée nebo pstitele, aby nedoslo k
piipadnym ndkazam, nape mléka, které neproSladqvaenim.

Farmd&skou trznici, ktera nabizi prodej ze dvora, jeitév Trutno¥ - Paici.
Zastupce organizace Diana Seven - Ing. Jaroslaz®unvystlil systém trZnice; ta v roce
2010 poskytuje zdarma prostor i technické zazemrnytéi maji o prodejni misto zajem.
V prodejnich stancich je k dostani ovoce, zeleromacné mosty, domaci chléb, mléko,
domaci tvaroh, jogurty, syrgerstva vejce, maso i masne vyrobky, med, kdvu asgz
vyrobky. Zminil se i o tom, Ze kdyZ se cely projektal realizovat, tak ze strardgskych
prodejd velky zajem nebyl a trznici z nejt&i ¢asti naplnili prodejci z Polska.

Prvni, kdo promluvil mo o svych zkuSenostech, byl Alois Mejsnar z &anMala
farma, kterou vlastni, produkuje kravské mléko &mé vyrobky. Shrnul, jak se jejich farma
vyvijela a postupfirozristala a rozhodnmyslenku prodeje ze dvora podipozdaraznil
v3ak, Ze jednou z nejzasa&ich &ci pri budovani takové farmy je najit si cestu ke svym
odkératelim a hlavi dodavat kvalitni produkty.

Na produkci mlékaifimo navazala druha vystupujici - Ing. Ivabidova z Agrofarmy
Bolkovsky dvar. Hlavni finargni prostedky sice farm plynou ze spasani pozetnivcemi,
ale okrajo¥ se &nuiji i prodeji ze dvoraCast z vyazenych ovci putuje na jatka a zpracované
maso pak zg na farmu, protoZe farmigsamotni nemohou provéidporazku bez povoleni a
tim se cely proces stava slozitymdkady i finartné nevyhodnym. Druhou variantu, o které
bylaiet, bylo zpracovani masa z jatek na masné produkiymo gipac jehrsc¢i klobasy, a
jejich nasledny prodej néirlad na farm#skych trzich.



Nasledovala prezentace produéemedu - Jana Leblocha z Bernartic a ddeHaka
ze Dvora Krélové nad Labem. Oba potvrdili, Ze ptelae nejsou podminky tak svazuijici;
norma jim povoluje dodat za rok spavitelim dw tuny medu, coz bez problému pokryje
domaci odbr. O med je mezi lidi ale stal&téi zajem - lidé se za svymielai vraceji - a i
pies kazdoréni navyseni pétu Uli mnozstvi vyprodukovaného medu poptavkugjeskdy
neuspokojilo. Jan Lebloch zminil i mozndéstpani dotaci jak z Kralovéhradeckeho kraje tak
i z Evropskeé unie, kde je ¢it¢ Sance nadkteré finani prostedky dosahnout.

V prab¢hu celého semirta doslo i na diskuzi, kteratdil Dr. Jan Balcarieditel
Kralovstvi - Jesebi hory, o.p.s. Dotazy padaly hlgwe zastupce Krajské veterinarni spravy;
obecrt farmé&e trapi hlava ptisné normy pro prodej i chov mnohdy nevychazejici
z praktickych zkuSenosti.

Prodej ze dvora jetiazlivy tim, Ze pokud koupite takovy produkfmpo a sami si ho
od farmde vyberete, stava se takova potravina opravdu gteduze dvora; nabizi vam
piidanou hodnotu ®ni prace a protoZe drobni producenti si svého z#ia podle toho se
k nému chovaji, tak i idanou hodnotu lidi, ki¢ ho prodali. V pipads tohoto nadkupu je jen
na nas, vybereme-li si moznost produgpravdu ,ze dvora“ nebo produktkteré ze dvora
pochazeji, ale prodané ¥m nejsou.
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